
  

VERTRIEBSINGENIEUR (M/W/D) 

 IM CHEMIEANLAGENBAU 

 Kundenbetreuung und Akquisition von Neukunden 

 Generierung von Engineering-Projekten (Konzept, Basic, Detail, Turn-Key) 

 Präsentation unseres Unternehmens und des Portfolios beim Kunden 

 Erarbeitung kundenspezifischer Lösungen und Angebote in Abstimmung mit 

den Fachbereichen 

 Organisation und Durchführung von Messen und Symposien 

 Erstellung von Marktanalysen und deren Auswertung sowie Durchführung von 
Präsentationen 

 Abgeschlossenes Studium (z.B. im Bereich Verfahrenstechnik, o.ä.) 

 Berufserfahrung im Anlagenvertrieb für die chemische Industrie von 
Vorteil 

 Kommunikationsfähigkeit und ein hohes Maß an Kundenorientierung 

 Teamfähigkeit, Flexibilität und Interesse an abwechslungsreichen 
Aufgaben 

 Fähigkeit zu eigenständigem, ergebnisorientiertem Arbeiten sowie großes 
Verantwortungsbewusstsein 

 Reisebereitschaft im Rahmen der Projektabwicklung 

 Sicherer Umgang mit MS Office 

 Erfahrung mit CAD- und CAE-Systemen wünschenswert 

 Englisch- und / oder Russischkenntnisse sind von Vorteil 

 Familienunternehmen mit flachen Hierarchien 

 Harmonisches Arbeitsklima in engagierten Teams 

 Langfristige Partnerschaft und Abwechslungsreiche Aufgaben 

 Flexible Arbeitszeiten  

 Gute berufliche Weiterentwicklungsmöglichkeiten 

 Betriebliche Altersvorsorge 

 Attraktive Vergütung und Nebenleistungen 


